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Interrogantes para nueva campaña 

 

 
   
El cuadro adjunto muestra la proyección de resultados para la zona norte de Buenos 
Aires y sur de Santa Fe, sobre la base de los precios proyectados a cosecha 2014 para 
trigo y granos gruesos. Se presentan las cifras para los cultivos realizados por 
administración en campo propio, y bajo la forma de arrendamiento en campos de 
terceros. 
 
La nueva campaña se inicia con precios a cosecha que están un escalón por debajo de los 
proyectados un año atrás para la campaña que ahora termina. Los costos, en cambio, 
están un escalón más arriba. Además, los productores salen de una campaña difícil en lo 
climático y en resultados, con lo cual la ecuación es compleja. 
 
Las proyecciones del cuadro adjunto para siembras en campo propio, muestran a la soja 
de 1ª como el cultivo mejor ubicado en cuanto a resultados. En tanto la secuencia 
trigo/soja 2ª supera al maíz en el rango alto de rindes. En el rango bajo del rinde ambas 
alternativas muestran quebranto. 
 
Arrendamientos 
 
En campo arrendado, para precios de arriendo de 15 qq/ha de soja, sólo la soja de 1ª 
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escapa del quebranto en el rinde alto del rango. El rinde de indiferencia para cubrir 
costos totales es de 36 qq/ha. En maíz será difícil salir del quebranto, ya que incluso con 
un precio de arriendo inferior al de la soja (14 qq/ha de soja) el rinde de indiferencia es 
del orden de 92 qq/ha. La secuencia trigo/soja 2ª arroja quebranto, incluso con rindes 
altos. 
 
Si bien en la zona los mejores lotes tienen un potencial de rinde de 40 qq/ha, y se pagan 
precios de arriendo más altos que los expuestos, los resultados son exiguos. El mercado 
de arrendamientos está en baja, y se plantean negocios con una mayor proporción del 
precio pagado a cosecha. También se plantea pagar una parte del precio en quintales 
fijos, y otra parte variable, si el rinde supera un determinado piso. En esta última 
ecuación, el arrendador también participa del riesgo productivo, al menos en parte. 
 
Con costos en alza, y precios en baja, la ecuación no cierra, y se multiplican los 
interrogantes. 
 

FUENTE: ÁMBITO FINANCIERO 


